




Финансирование 

Страхование риска 

несвоевременного 

платежа 

Управление 

дебиторской 

задолженностью 



расширение 
ассортимента  

продукции 

привлечение новых 
покупателей  
 (заказчиков) 

предоставление  
отсрочки платежа 

увеличение срока 
отсрочки платежа 

Факторинг в первую 

очередь нужен 

компаниям, которые 

планируют: 



Длинные деньги по цене коротких без залогового обеспечения 

•За счет своевременного пополнения оборотных средств и предоставления лучших условий 
для своих покупателей (предоставление отсрочки платежа) значительно возрастает 
возможность привлечения новых клиентов 

Рост продаж 

•Увеличение объемов продаж без увеличения долговой нагрузки Снижение рисков 

•Индивидуальный график финансирования позволяет получить деньги в день осуществления 
поставок в необходимых объемах 

Исключение кассовых 

разрывов 

•Использование факторинга не предусматривает предоставление залогов 
Отсутствие залогового 

обеспечения 

•При факторинге объем кредитной нагрузки не возрастает, что позволяет 
претендовать на привлечение дополнительного финансирования  

Оптимизация 

структуры баланса 

•Сокращение затрат на проведение мониторинга 
и сбор дебиторской задолженности 

Дополнительные 

услуги 



 

 

 

 

 КБ  КУБАНЬ КРЕДИТ   КЛИЕНТ 

        ДЕБИТОР 

2 

3 

4 

1 

• Клиент (поставщик) отгружает Дебитору 
(покупателю) товар либо оказывает 
услугу на условиях отсрочки платежа 

2 

• Клиент (поставщик) уступает Банку 
денежные требования к Дебитору 
(покупателю) 

3 

• Банк финансирует Клиента (поставщика) 
под уступку денежного требования 

4 

• По истечении отсрочки платежа Дебитор 
(покупатель) оплачивает на счет Банка 
полученный товар 



• факторинговое решение, при котором Клиент (поставщик) может получить 
финансирование под уступку денежного требования сразу после отгрузки 
товара (оказания услуг) 

Классический 

• при регрессном факторинге риск неоплаты долга Дебитором 
(покупателем) Клиент берет на себя  

Регрессный 

• при внутреннем факторинге все участники являются резидентами РФ и 
сделки осуществляются на территории РФ 

Внутренний  

• при открытом факторинге Дебитор в обязательном порядке     
уведомляется о переуступке денежных требований Фактору 

Открытый 



•Специалист по факторингу КБ Кубань Кредит проконсультирует Вас по всем 
вопросам возможностей факторингового направления Банка для решения 
задач Вашего бизнеса. 

Позвоните в Банк 

•Специалист по факторингу КБ Кубань Кредит в удобное для Вас время 
организует презентацию возможностей факторингового направления КБ 
Кубань Кредит, поможет подобрать наиболее выгодный для Вашего 
бизнеса вид факторинга и условия сотрудничества. 

Персональная презентация 

•Вы собираете пакет документов, необходимый для принятия на 
факторинговое обслуживание и открытия лимитов финансирования. 
Полный перечень документов Вы можете получить у специалиста по 
факторингу КБ Кубань Кредит. 

Сбор пакета документов 

•При положительном решении о взаимном сотрудничестве по факторингу 
между КБ Кубань Кредит и Вашей организацией заключается Генеральный 
договор о факторинговом обслуживании и подписывается с Дебитором 
(покупателем) Уведомление о переходе на факторинговое обслуживание. 

Заключение договора 

•Вы передаете в КБ Кубань Кредит первичные документы, подтверждающие 
отгрузку товара (оказание услуг) и получаете финансирование в 
соответствии с условиями Генерального договора.  

Финансирование 



Анкета Клиента на факторинг 

Анкета-заявка Клиента на факторинг 

Бухгалтерская отчетность Клиента 

Расшифровки строк отчетности 

Контракт Клиента с Дебитором 

Карточка сч.62 по контрагенту (Дебитору) 

Иные документы по запросу  



БАНК «КУБАНЬ КРЕДИТ» -  
Банк, в котором Вас ждут!  

 

Мы воплотим Ваши 
мечты в реальность!  

Контактное лицо: 
Володина Вероника Николаевна 
Начальник отдела факторинговых операций 
тел. +7 (861) 274-92-74 (доб. 1082) 
моб. +7 (961) 522-37-04 
e-mail: ofo@kk.bank 


